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Prospector Training 
Course Two 

 

Course Overview 
Prospector Training is a two part course designed to provide new users an 
introduction to using the Prospector MLS System.  Prospector Course Two can only 
be taken after completion of Course One.  Course Two builds on the skills learned 
in Course One and provides basics on the more advanced features of the 
Prospector MLS System.  To optimize your learning experience MetroList 
recommends that Course One and Two be taken on two different days. 
 
Prerequisite:  Prospector One 
 
Prospector ‐ Course Two 
The Prospector Course Two is the second three hour training that covers the more 
advanced topics of the Prospector MLS system.  To get the most out of 
Prospector, Course Two training is packed with powerful information and tools to 
help you use all the features Prospector has to offer.  From conducting 
comprehensive property searches to auto prospecting and Comparative Market 
Analysis, you must take this class to stay competitive.   

Like Prospector Course One, every subscriber needs and should take this 
course! 
 
Course Length: 3 hours 
 
Covered Topics 
Searches – Revise a Listing – Auto Prospecting – Client Portal – Prospector Cart –  
Manage Contacts – Reverse Prospecting – Comparative Market Analysis (CMA)  
 
Register For Training  Online 
You can now register for MetroList Training classes online.  To register, log onto 
Prospector and in the Single Sign‐On module select the Training/Events icon. 
Select Register for Training, Seminars and Events link, and register for your class.  
Registering online is fast and easy. 


